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บทคัดย่อ 

 การวิจัยครั้งน้ีมีวัตถุประสงค์เพ่ือ 1) เพ่ือศึกษาช่องทางการจัดจำหน่ายสินค้าของวิสาหกิจชุมชนบาง
พลี ปุณนิกาเดคูพาจ2) ศึกษาแนวทางการเพ่ิมประสิทธิภาพในช่องทางการจัดจำหน่ายสินค้าของวิสาหกิจ
ชุมชนบางพลีปุณนิกาเดคูพาจผู้ให้ข้อมูล (Key Information) คือ ตัวแทนคณะกรรมการกลุ่มวิสาหกิจชุมชน
บางพลี ปุณณิกาเดคูพาจ จำนวน 12 คน สำหรับเครื่องมือที่ใช้ในการเก็บข้อมูลในการวิจัยครั้งน้ี คือแบบ
สัมภาษณ์เชิงลึก เพ่ือศึกษาแนวทางการเพ่ิมประสิทธิภาพด้านการพัฒนาช่องทางการจัดจำหน่ายวิเคราะห์
ข้อมูลด้วยเทคนิคการวิเคราะห์เชิงเน้ือหา (Content Analysis) ผลที่ได้จากการสัมภาษณ์เชิงพบว่า  

 ช่องทางการจัดจำหน่ายสินค้าของวิสาหกิจชุมชนบางพลี ปุณนิกาเดคูพาจ มีลักษณะช่องทางการจัด
จำหน่าย 2 ประเภทได้แก่ ช่องทางการจัดจำหน่ายทางตรง (Direct Channel)  ช่องทางนี้วิสาหกิจชุมชนบาง
พลี ปุณณิกาเดกตูพาจ ต้องทำหน้าที่ทางการตลาดเอง คือ หน้าร้าน ซึ่งต้ังอยู่ที่ บ้านเลขที่ 67/10 ตำบลบาง  
โฉลง อำเภอบางพลี จังหวัดสมุทรปราการ ช่องทางการจัดจำหน่ายทางเว็บไซต์ ช่องทางการจัดจำหน่าย
ออนไลน์และช่องทางการจัดำหน่ายโดยการออกร้านตามงานแสดงสินค้าต่าง ๆ และช่องทางการจัดจำหน่าย
ทางอ้อม (Indirect Channel) คือ การขายสินค้าผ่านตัวแทนทางการตลาดผ่านพ่อค้าคนกลาง แนวทางการ
เพ่ิมประสิทธิภาพด้านการพัฒนาช่องทางการจัดจำหน่ายของวิสาหกิจชุมชนบางพลี ปุณณิกาเดคูพาจสามารถ
จำแนกแนวทางในการเพ่ิมประสิทธิภาพออกเป็น 4 ด้าน ประกอบไปด้วย ด้านผลิตภัณฑ์ ด้านราคา ด้าน
ช่องทางการจัดจำหน่ายด้านส่งเสริมการตลาดด้านบุคคล ด้านสถานที่และด้านการนำเสนอ 
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Abstract 
Abstract 

This research aimed 1) to study the channels distribution of Bangphli Community 
Enterprise Punika Decoupage 2. To Study a procession in channel distribution of Bangphli 
Community EnterprisePunikaDecoupag. This research was conducted by Qualitative research 
by used deep interview.  The key information is 12people from board of Bangphli 
Community Enterprise PunikaDecoupage to study ways ofIncreasing in Channel of 
Distribution Development. Data were analyzed using Content Analysis techniques.the result 
founded:  

The channels distribution of Bangphli Community Enterprise Punika Decoupage have 
2 type of channels distribution as follow: a Direct Channel , market's distribute by an official 
store  Which is located at 67/10, Bang Chalong Subdistrict, Bangphli District, SamutPrakan 
Province, Website distribution channels, Online distribution channels and distribution 
channels by exhibiting at various trade shows. an Indirect Channel by selling products 
through marketing intermediaries via middlemen. a procession in channel distribution of 
Bangphli Community Enterprise Punika Decoupagcan classify the ways to increase efficiency 
into 4  areas Consist of product, price, place, promotion, people, physical evidence and 
process  

Keywords: the channels distribution, development of community product, community  
      enterprise 
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