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แบบสอบถาม 
 

สวนประสมทางการตลาดที่ผูบริโภคใชในการตัดสินใจซื้อคอนโดมิเนียม ในเขตประเวศ 
กรุงเทพมหานคร 

 
 แบบสอบถามนี้ เปนสวนหนึ่งของการศึกษา  หลักสูตรบริหารธุรกิจมหาบัณฑิต  
มหาวิทยาลัยราชภัฏธนบุรี  จึงใครขอความรวมมือจากทุกทานในการตอบแบบสอบถามใหครบทุก
ขอตามความจริง เพื่อประโยชนทางวิชาการตอไป ขอมูลที่ทานตอบจะถูกเก็บไวเปนความลับ จะ
นําเสนอผลงานวิจัยในภาพรวม 
 แบบสอบถามแบงออกเปน 3 สวนคือ 
 สวนที่ 1   ขอมูลทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม 
 สวนที่ 2  การตัดสินใจซื้อคอนโดมิเนียม 
 สวนที่ 3   สวนประสมทางการตลาดที่ผูบริโภคใชในการตัดสินใจซื้อคอนโดมิเนียม 
 

คําชี้แจง   โปรดทําเครื่องหมาย  ( )  ลงใน         หรือชองวางตามความเปนจริงของทาน 
สวนที่ 1  ขอมูลท่ัวไปของผูตอบแบบสอบถาม 

                           สําหรับผูวิจัย 
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1. เพศ 
 1) ชาย 2) หญิง 
2. อายุ 
 1) ตั้งแต 25-30 ป 2) 31  – 40 ป 
 3) 41  – 50 ป 4) 50 ปขึ้นไป   
3.  สถานภาพสมรส 
 1) โสด 2) สมรส 
 3) หมาย/หยาราง   
4. รายไดเฉล่ียตอเดือน 
 1) ต่ํากวา  10,000 บาท 2) 10,000 – 30,000 บาท  
 3) 30,001 – 50,000 บาท 4) 50,000  บาทขึ้นไป                  
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5.  อาชีพ 
           1)   นักศึกษา                                   2         ธุรกิจสวนตวั 
           3)   ขาราชการ/รัฐวิสาหกจิ             4)         รับจาง/บริษัทเอกชน  
6.  การศึกษา 
          1)        ประถมศึกษา                          2)          มัธยมศึกษา 
          3)    ปริญญาตรี                             4)          สูงกวาปริญาตรี  
 
สวนที่ 2  การตัดสินใจซื้อคอนโดมิเนียม 
 
1.  บุคคลที่มีอิทธิพลตอการตัดสินใจซื้อคอนโดมิเนยีมของทานมากทีสุ่ด  
    1)  ครอบครัว 2) เพื่อน 
 3)  ตัดสินใจดวยตนเอง                 
2.  ทานคิดวาราคาคอนโดมิเนียมในปจจุบนัเปนอยางไร  
    1)  ราคาแพงเมื่อเทียบกับบานเดี่ยว,อาคารพาณิชย,และทาวนเฮาส         
 2) ราคาเหมาะสมเมื่อเทียบกับบานเดี่ยว,อาคารพาณิชย,และทาวนเฮาส         
 3)  ราคาถูกเมื่อเทียบกับบานเดี่ยว,อาคารพาณชิย,และทาวนเฮาส          
3.  เหตุผลใดทีท่านใชตัดสินใจซื้อคอนโดมิเนียม มากทีสุ่ด  
    1)  ราคา  
 2) ทําเลที่ตั้ง 
 3)  ขนาดหอง และพื้นทีใ่ชสอย   
 4)  การใหขอเสนอพิเศษของโครงการ 
 5)  ช่ือเสียงของโครงการ (บริษทั ที่จัดสราง) 
4.  ถาทานมีโอกาสซื้อคอนโดมิเนียม ระยะเวลาในการผอนชําระนานเทาใดที่ทานสนใจ 
    1)  10 ป 2) 15 ป 
 3)  20 ป                4)  25 ป  
5.  สาเหตุที่ทานตองการซื้อคอนโดมิเนยีม  
    1)  สรางครอบครัว                      2) เพื่อเก็งกําไร                                 
 3)  ซ้ือเก็บไวเผ่ืออนาคต              4)  ตองการแยกครอบครัว   

5)  เพื่อความสะดวกในการทํางาน   
  

สําหรับผูวิจัย 
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สําหรับผูวิจัย 
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6.  ทานมีแผนที่จะซื้อที่อยูอาศัยเมื่อใด 
    1)  นอยกวา 1 ป                           2) ภายใน1 –  2 ป 
 3)  มากกวา 2 ปแตไมเกิน 3 ป     4)  มากกวา 3 ป  
7.  ทานคิดวาปจจัยใดมีผลตอการเลือกซื้อคอนโดมิเนียมของทานมากที่สุด 
    1)  เห็นโฆษณาประชาสัมพันธ ทางวิทยุ  โทรทัศน และนติยสาร         
 2) การสงเสริมการขาย เชน ลด แลก แจก แถม การจัดบูท       
 3)  การประชาสัมพันธขาวสารทางจดหมาย ทางอินเตอรเนท   
 4)  บุคคลใกลชิดเปนผูแนะนํา                                       
8.  ทานมีลักษณะการตัดสินใจซื้อคอนโดมิเนียมอยางไร 
    1)  ไปชมหองตัวอยาง และตดัสินใจซื้อดวยตนเอง           
 2) ไปชมหองตัวอยาง และกลับมาปรึกษาครอบครัว          
 3)  คนในครอบครัวซ้ือแลวจึงตดัสินใจซื้อตาม 
 4)  เพื่อนแนะนํา                                       
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สวนที่ 3  สวนประสมทางการตลาดที่ผูบริโภคใชในการตดัสินใจซื้อคอนโดมิเนียม 
สําหรับผูวิจัย   

 

รายการ 
 
 

มาก
ที่สุด 

 
 

 
มาก 

 
 

ปาน
กลาง 

 
 

 
นอย 

 
 

นอย
ที่สุด 

ดานผลิตภัณฑ  
  1.  ดอนโดมิเนียมจะตองมีสาธารณูปโภคครบครัน  

   

ระดับการตัดสนิใจ 

  

2.  ตองมีท่ีจอดรถที่เพียงพอสําหรับทุกหอง      
3.  มีระบบรักษาความปลอดภัยตลอด 24 ช.ม.      
4.  มีการแบงพื้นที่หองท่ีเปนสัดสวนตายตัว      

ดานราคา 
5.  ดอนโดมิเนยีม ท่ีดีมักมีราคาสูง 

     

6.  ราคาเปนปจจัยสําคัญที่สุดในการเลือกซือ้      
7.  คอนโดมิเนียมช้ันยิ่งสูงราคายิ่งแพง      
8.  ราคาซื้อขายคอนโดมิเนียมจะเปนตัวคัด เกรดผูทีมาพัก

อาศัย 
     

ชองทางการจัดจําหนาย 
9.  การจัดแสดงสินคาชวยทานรับทราบขอมูลและ 

ตัดสินใจซื้อไดงายขึ้น 

     

10.  ปายโฆษณาตามที่สาธารณะสรางความนาสนใจใหกับ
คอนโดที่พักอาศัย 

     

11.  นิตยสารและสื่อสิ่งพิมพ ทําใหสะดวกในการ เลือกที่อยู
อาศัย 

     

12.  การโฆษณา ทางสื่อวิทยุ สงผลตอการตัดสินใจซื้อ 
คอนโดมิเนียม 
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สวนที่ 3  สวนประสมทางการตลาดที่ผูบริโภคใชในการตดัสินใจซื้อคอนโดมิเนียม (ตอ)   
 

 
รายการ 

 
 

มาก
ท่ีสุด 

 
 

 
มาก 

 
 

ปาน
กลาง 

 
 

 

สําหรับผูวิจัย 
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นอย 

 
 

นอย
ท่ีสุด 

การสงเสริมการขาย 
13.  การใหสวนลดทางการเงนิ เปนสิ่งที่สงผลตอการ

ตัดสินใจซื้อของผูบริโภค 

 

ระดับการตัดสนิใจ 

    

14.  การใหของแถมเชนเครือ่งใชไฟฟา สงผลตอการตัด 
       สินใจเลือกซื้อคอนโดมิเนียม 

     

15.  การจับฉลากลุนรางวัลสําหรับผูที่ซ้ือคอนโดมิเนยีม
ชวยสรางความนาสนใจยิ่งขึน้ 

     

16.  การใหผอนชําระเงินดาวน โดยไมคดิดอกเบี้ย สงผล
ตอความตั้งใจซื้อมากขึ้น 

     

 

ขอบคุณในการเสียสละเวลาตอบแบบสอบถาม 
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ประวัติผูวิจัย 

ชื่อ – ชื่อสกุล นางสาวสุพิชฌาย  ธนอัจฉรานันท 
วัน เดือน ป เกิด 9  ตุลาคม  2519 
ท่ีอยูปจจุบัน 61/132 หมูบานพฤกษาวิลเลจ 4 ซ.แกวอินทร ต.บางแมนาง   
 อ.บางใหญ  จ.นนทบุรี  11140 

ประวัติการศึกษา 

พ.ศ. 2537 ประกาศนียบัตรวิชาชีพวิทยาลัยพณิชยการธนบุรี 
พ.ศ. 2548 ปริญญาตรีบริหารธุรกจิ  สาขาการตลาด วทิยาลัยกรุงเทพธนบุรี   

ประวัติการทํางาน 

พ.ศ. 2540-ปจจุบัน กรรมการผูจัดการ บริษัท บิ๊ก ครีเอท จํากัด   
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